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RINGKASAN 

Pada dasarnya, Sales Promotion Boy bertugas untuk menjual atau mempromosikan 
suatu produk agar diminati oleh calon pelanggan. Salah satu unsur dalam strategi 
promosi adalah bauran promosi. Bauran promosi terdiri dari iklan (advertising), 
promosi penjualan (sales promotion), penjual perseorangan (personal selling), 
publisitas atau hubungan masyarakat (public relation) dan pemasaran langsung 
(direct marketing). Laporan tugas akhir ini bertujuan untuk mengetahui peran sebagai 
Sales Promotion Boy yang dilakukan di toko olahraga League Sportindo Mall Puri 
Indah, Jakarta. Desain penelitian ini adalah deskriptif kualitatif dan metode 
pengumpulan data menggunakan metode observasi dan wawancara. Metode analisi 
data menggunakan metode analisis deskriptif. Pada faktanya, peran sebagai Sales 

Promotion Boy yaitu mengetahui tentang produk, kegiatan promosi penjualan, dan 
melakukan stock opname.  

Kata kunci : Sales Promotion Boy, Bauran Promosi, peran Sales Promotion Boy, 
Fakta Kegiatan Peran Sales Promotion Boy 
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