
xi 

DAFTAR TABEL 

  

 

Tabel 2.1 Penelitian Terdahulu.………………………………………….………….….…12 

Tabel 4.3 Teori Personal Selling menurut Kotler & Keller……………………..63 

Tabel 4.4 Alur Kerangka Hasil Aktivitas Personal Selling………………..........64 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://lib.mercubuana.ac.id/




