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ABSTRAK

Nama dan NIM : Najmi Hasfi Abiyyu (41817310031)
Pembimbing TA :  Wuwuh Bekti Hartiningsih, ST., MMSI.
Judul : APLIKASI SALES MONITORING DAN PENENTUAN

INSENTIF PADA CV ALONA JAYA

Dengan semakin berkembang serta dinamisnya model dan metode penjualan pada
industri maka divisi sales suatu perusahaan juga harus lebih beradaptasi terhadap perubahan.
Metode penjualan idealnya berbanding lurus dengan perkembangan teknologi yang semakin
pesat kemajuannya. Secara khusus metode penjualan atau sales dengan pendekatan teknologi
perlu untuk dikembangkan dengan aplikasi yang lebih baik agar tercipta suatu solusi
terstruktur untuk menyelesaikan masalah khususnya kinerja dan insentif penjualan. Metode
yang masih sederhana dan masih bersifat manual dikembangkan dengan implementasi
kedalam aplikasi berbasis mobile khususnya smartphone dengan operating sistem android dan
10s. Aplikasi mobile membantu pemangku kepentingan untuk meningkatkan kinerja sales dan
pengambilan keputusan eksekutif.

Penelitian ini bertujuan membuat Aplikasi Sales Monitoring dan Penentuan Insentif
Berbasis Mobile, didalam aplikasi ini memuat modul diantaranya modul penjualan, modul
pelanggan, modul insentif, modul dashboard dan modul report. Sehingga dapat membantu

para pemangku kepentingan dapat meningkatkan kinerja sesuai tujuan perusahaan.

Kata Kunci : Mobile, Penjualan, Dashboard
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ABSTRACT

Name and Student Number : Najmi Hasfi Abiyyu (41817310031)

Counsellor : Wuwuh Bekti Hartiningsih, ST., MMSI

Title : APLIKASI SALES MONITORING DAN

PENENTUAN INSENTIF PADA CV ALONA
JAYA

With the development and dynamics of sales models and methods in the industry,
the sales division of a company must also be more adaptable to changes. The
ideal method of selling is directly proportional to the development of technology
which is increasingly rapidly advancing. In particular, the sales method or sales
with a technology approach needs to be developed with better applications in
order to create a structured solution to solve problems, especially sales
performance and incentives. The method that is still simple and still manual is
developed by implementing it into mobile-based applications, especially
smartphones with Android and iOS operating systems. Mobile applications help
stakeholders to improve sales performance and executive decision making.

This study aims to create a Mobile-Based Sales Monitoring and Incentive
Determination Application, in this application contains modules including sales
module, customer module, incentive module, dashboard module and report
module. So that it can help stakeholders to improve performance according to

company goals.

Keywords: Mobile, Penjualan, Dashboard
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