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Pakaian adalah kebutuhan manusia dalam proses kehidupannya. Namun, pelaku 

usaha menghadapi beberapa masalah. Pelaku usaha menginginkan informasi 

tentang produk terlaris yang sudah dipasarkannya. Oleh karena itu, penelitian ini 

menggunakan metode Naïve Bayes yang bertujuan untuk menentukan prediksi 

status penjualan karena, metode Naïve Bayes adalah pilihan yang baik dalam 

melakukan pengklasifikasian untuk sedikit data. Data yang digunakan dalam 

penelitian ini dikumpulkan melalui teknik dokumentasi dan wawancara kepada 

sumbernya, yaitu pemilik Seven Inc. Sumber yang digunakan merupakan data 

yang diperoleh pada Januari 2020 dengan total 255 records. Setelah data 

dikumpulkan, penulis melakukan seleksi variabel. Variabel awal berjumlah 13 

records lalu setelah dilakukan seleksi menjadi 5 records. Penulis juga melakukan 

Split Data dengan tingkat rasio 0.8 dan 0.2 yang berarti data latih sebesar 80% 

dan data uji sebesar 20%. Dari dataset yang digunakan, Naïve Bayes mampu 

menghasilkan tingkat akurasi sebesar 90,20%. 
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Clothing is a human need in the process of their life. However, entrepreneurs has 

faced several problems. The owner wants to know information about the best-

selling products that they have marketed. Therefore, this research uses the Naïve 

Bayes method which aims to determine the prediction of sales status because the 

Naïve Bayes is a good choice at classifying for small datasets. The data used in 

this study were collected through documentation techniques and interviews with 

the owner of Seven Inc. The source used is data obtained in January 2020 with a 

total of 255 records. The data has been collected, the author selects the variables. 

The initial variable is 13 records, then after selection it becomes 5 records. The 

author also splits the data with a ratio of 0.8 and 0.2, which means that the 

training data is 80% and the test data is 20%. From the dataset used, Naïve Bayes 

is able to produce an accuracy rate of 90.20%. 
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