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ABSTRAK

Nama . Siti Khoiriyah

NIM ;41817110186

Pembimbing TA : Ratna Mutu Manikam, S.Kom, MT

Judul :  Analisa Dan Perancangan Sistem Perhitungan

Insentif Marketing Trade Menggunakan Sistem
Remunerasi (Studi Kasus : PT. KOBE Boga Utama)

PT. Kobe Boga Utama adalah perusahaan yang bergerak dibidang food
manufaktur dengan merk dagang seperti : Boncabe, Kobe Tepung Bumbu, Selera
Saus Tiram, dan lain sebagainya, mempunyai banyak cabang penjualan yang
tersebar diberbagai kota di Indonesia seperti di Jakarta, Bandung, Cikarang,
Bekasi, Medan, Makasar, Palembang, Bali dan masih banyak kota lainnya. Pada
department marketing trade perhitungan dan pencatatan insentif masih bersifat
manual yang sering mengakibatkan terjadinya kehilangan data, ketidaksesuaian
data, keterlambatan perhitungan insentif, yang dapat mempengaruhi kinerja dan
target penjualan oleh para sales. Tujuan dari penelitian ini diharapkan dapat
membantu memudahkan perusahaan mendapatkan laporan insentif secara akurat
dan untuk para sales dapat mengetahui secara jelas berapa insentif mereka setelah
melakukan banyak penjualan secara real time dan up-to-date. Metode yang
digunakan adalah menggunakan metode prototype dan analisa PIECES dengan
skema perhitungan menggunakan Sistem Remunerasi. Hasil dari penelitian ini
adalah memberikan informasi sistem perhitungan insentif dengan mudah, cepat
dan akurat sehingga memudahkan manajemen perusahaan dalam pengambilan
keputusan dan pembayaran insentif menjadi lebih lancar sehingga mampu

meningkatkan kinerja para sales mencapai target penjualan menjadi lebih baik.

Kata kunci: Sistem Perhitungan Insentif, Sistem Remunerasi, Sales

Vi

http://mercubuana.ac.id/



ABSTRACT

Name . Siti Khoiriyah

Student Number ;41817110186

Counsellor : Ratna Mutu Manikam, S.Kom, MT

Title : Analisa Dan Perancangan Sistem Perhitungan

Insentif Marketing Trade Menggunakan Sistem
Remunerasi (Studi Kasus : PT. KOBE Boga Utama)

PT. Kobe Boga Utama is a company engaged in food manufacturing with
trademarks such as Boncabe, Kobe Flour Seasoning, Oyster Sauce Taste, etc., has
many sales branches spread in various cities in Indonesia such as in Jakarta,
Bandung, Cikarang, Bekasi, Medan, Makassar, Palembang, Bali, and many other
cities. In marketing trade department calculation and recording of incentives are
still manual which often results in data loss, data mismatch, delay in the
calculation of incentives, which can affect sales performance and targets. The
purpose of this research is expected to help make it easier for companies to get
incentive reports accurately and for sales to know clearly how much their
incentives are after making lots of sales in real-time and up-to-date. The method
used is to use the prototype method and PIECES analysis with a calculation
scheme using a remuneration system. The results of this study are to provide
information on an incentive calculation system easily, quickly and accurately
making it easier for company management to make decisions and pay incentives
more smoothly so as to improve the performance of sales to achieve better sales

targets.

Key words:
Incentive Calculation System, Remuneration System, Sales.
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