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ABSTRACT 

 

This research is to find out the Analysis of Accounting Credit Information 

System Sales. This research was conducted at PT. Denko Wahana Sakti Jakarta. 

This research includes descriptive research. Therefore the data used is secondary 

and primary data. Data collection techniques in writing this thesis use 

observation, interview, and documentation techniques. Data analysis techniques 

used are qualitative methods by analyzing the accounting information system of 

PT. Denko Wahana Sakti Jakarta. 

The results of this study indicate that, the application of accounting 

information systems at PT. Denko Wahana Sakti is good enough, but there is still 

a shortage of sales, sales, and analytics and billing. As well as the internal 

control system implemented in PT. Denko Wahana Sakti has not been fully 

effective, because there is no separation between sales, analytical survey and 

collection, and there are no job rotations and sudden checks. 
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ABSTRAK 

 

 Penelitian ini untuk mengetahui Analisis Sistem Informasi Akuntansi 

Penjualan Kredit. Penelitian ini dilakukan pada PT. Denko Wahana Sakti Jakarta. 

Penelitian ini termasuk penelitian Deskriptif. Karena itu data yang digunakan 

adalah data skunder dan primer. Teknik pengumpulan data dalam penulisan 

skripsi ini menggunakan teknik observasi, wawancara, dan dokumentasi. Teknik 

analisis data yang digunakan adalah metode kualitatif dengan menganalisa sistem 

informasi akuntansi PT. Denko Wahana Sakti Jakarta. 

Hasil penelitian ini menunjukan bahwa, penerapan sistem informasi 

akuntansi di PT. Denko Wahana Sakti sudah cukup baik, tetapi masih terdapat 

kekurangan yaitu adanya kerangkapan bagian penjualan (sales), sales merangkap 

bagian penagihan dan survei analys. Serta sistem pengendalian intern yang 

dilaksanakan dalam PT. Denko Wahana Sakti belum sepenuhnya efektif, karena 

belum adanya pemisah antara bagian penjualan, survey analys dan penagihan serta 

tidak ada perputaran jabatan dan pemeriksaan mendadak. 

Kata kunci: penjualan kredit, efektivitas pengendalian intern, analisis sistem 

informasi 

 

http://digilib.mercubuana.ac.id/




