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ABSTRACT 

 

This study is part of e-business planning through the concept application of 

e-marketing and e-commerce by presenting BucosOnline.com website. As an e-

business planning, it is using feasibility analysis method with several aspects 

which are calculating the payback period, NPV, IRR, PI value and website 

feasibilty by utilizing Google Analytics tools. 

The business feasibility analyze of website BucosOnline.com is generating 

payback period can be achieved within 1 year 11 months, with 5 years NPV is 

Rp.35.865.000, 5-year IRR is 46% and PI value is 2.287. And google analytics 

shows the website feasibility until the end of January 2011 is resulting 50% of the 

average number of unique visitors with an average visit time for 7 minutes 44 

seconds. 

By theoretically, the results of feasibility analysis for BucosOnline.com 

website can enhance the company's financial performance. And for market 

development purpose then BucosOnline.com website can be used to attract 

partners who want to affiliat and invest for doing business to business (B2B). 
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ABSTRAK 

 

Studi ini merupakan bagian dari perencanaan e-bisnis melalui penerapan 

konsep e-marketing dan e-commerce dengan menghadirkan situs web 

BucosOnline.com. Perencanaan e-bisnis ini menggunakan metode analisis 

kelayakan usaha yang memperhitungkan beberapa aspek yaitu payback period, 

nilai NPV, nilai IRR , nilai PI dan website feasibility. 

Analisa kelayakan usaha situs web BucosOnline.com ini menghasilkan 

payback period dapat diraih dalam 1 tahun 11 bulan dengan nilai NPV 5 tahun 

sebesar Rp.35.865.000, IRR 5 tahun sebesar 46% dan nilai PI sebesar 2,287. Serta 

google analytic menampilkan website feasibility hingga akhir Januari 2011 

menunjukan rata-rata jumlah pengunjung unik adalah 50% dengan rata-rata waktu 

kunjungan selama 7 menit 44 detik. 

Menilik hasil analisa kelayakan usaha tersebut maka secara teoritis situs 

web BucosOnline.com dapat meningkatkan kinerja keuangan perusahaan. Dalam 

hal pengembangan pasar maka situs web BucosOnline.com ini dapat digunakan 

untuk menarik minat mitra kerja yang ingin berafiliasi dan berinvestasi sehingga 

terjadi proses business to business (B2B) 
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