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4. Yang terhormat, Bapak Endi Rekarti, SE.,ME., selaku Sekretaris Program

Studi Magister Manajemen yang telah banyak memberikan bantuan

khususnya dalam hal bimbingan teknis penulisan dan penggunaan bahasa.

5. Yang terhormat, Bapak Amir Ruslan selaku Chief Executive Officer PT.

Bakrie Pipe Industries yang telah memberikan motivasi sekaligus inspirasi

sehingga saya dapat menyelesaikan karya akhir ini.
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8. Kepada istri terkasih pilihan Allah Rini Susilowati, ketiga anakku Hana

Maulida Fatin, Muhammad Hanif Fatin dan Nada Al Husna Fatin yang

selalu mengingatkan saya tentang arti kesabaran, keikhlasan dan kasih
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9. Terima kasih kepada bapak Amien Hidayat, Ibu Yayah Rohayati yang

telah mendidik dan membesarkan saya tanpa rasa lelah, terima kasih juga
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10. Para dosen dan staf Program Magister Manajemen Universitas Mercu

Buana Jakarta.
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Mudah-mudahan semua bimbingan, petunjuk dan bantuan yang telah

diberikan kepada penulis, akan dapat diterima sebagai suatu amal baik dan
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Jakarta,  Maret 2009

Penulis
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